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Flexibel und vollautomatisch

Eine kundenspezifische End-of-Line-Losung fiir Perrin-Weine

Famille Perrin, eines der groBten und berihmtesten Weingiiter Frankreichs, hat eine

hochmoderne End-of-Line-Losung von Sidel entwickeln lassen. Die neue, technolo-

gisch fortschrittliche Verpackungslosung verfligt iiber eine automatische Umriist-

funktion und ermdglicht es dem Weingut, seine Kapazitaten zu erhohen, sodass
diese mit dem Umsatzwachstum Schritt halten konnen. Die Partnerschaft zwischen

Sidel und Perrin begann vor 25 Jahren, als die Abflillgeschwindigkeit noch bei 6.000

Flaschen pro Stunde lag.

I Abb. 1: Das Weingut Famille Perrin produziert 35 Mio. Flaschen pro Jahr mit einem hohen MaB an
Raffinesse und Automatisierung. Ein entscheidender Faktor fiir die Anlagentechnik war die Option,
unterschiedliche Flaschen und Formate abfiillen zu kénnen.

Das Tempo wurde im Laufe der Zeit immer wei-
ter erhoht, um mit den stark steigenden Absatz-
zahlen von Perrin Schritt zu halten, und Sidel
unterstiitzt das Weingut auch weiterhin bei der
Modernisierung.

Heute ermdglicht eine kundenspezifische, voll-
automatische End-of-Line-Losung einen AusstoB
von 14.000 Flaschen pro Stunde. Die Kombination
aus dem automatisch einstellbaren Pick-&-Place-
Kartonpacker Cermex Flexipack, dem Diviarm Ver-
teiler und dem Palvite Palettierer von Sidel bietet
Perrin maximale Flexibilitat. So sind schnelle For-
matwechsel mdglich, aber auch Zuverlassigkeit
und Flaschenschutz sind gesichert.

Erfolg auch im Ausland

Perrin besitzt 450 ha Weinberge in der Provence
in Frankreich und exportiert Cotes-du-Rhone-
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Weine in die USA, nach Asien und China. Der
Umsatz des Weinguts ist in den letzten zwanzig
Jahren rasant gestiegen, nicht nur weil seine
Weine im Ausland so beliebt sind, sondern auch
im Zuge des Booms bei Premium-Rosés. Perrin
erhéhte daraufhin die Produktionsschichten und
beschloss, in die Modernisierung der End-of-
Line-Verfahren zu investieren, um die Kapazitat
und Produktivitat zu steigern. Ein Schliisselfaktor
war dabei die Mdglichkeit, unterschiedliche Fla-
schen und Formate — von halben Flaschen bis hin
zu Magnumflaschen — abfiillen zu kdnnen.

Die Suche nach einem starken Partner

Angesichts steigender Umsatze — das groBe
Weingut produziert mittlerweile 35 Mio. Fla-
schen pro Jahr — ist ein hohes MaB an Raffines-
se und Automatisierung heute unerlasslich. ,In

unserer Familie gilt die Regel, dass man innova-
tiv ist, aber die Tradition bewahrt”, sagt Pierre
Perrin, der Betriebsleiter des Weinguts. Perrin
wusste, dass er sich auf Sidels Innovationskraft
und technische Kompetenz verlassen konnte,
wenn es darum ging, eine kundenspezifische
Gesamtlosung zu finden. ,Sidel hat uns bei der
Modernisierung unserer Produktionsmittel und
der Steigerung unserer Stundenleistung betreut.
Fir uns war es selbstverstandlich, dass wir uns
an Sidel wenden, weil sie Spezialisten sind.”

Die Servicequalitdt von Sidel hat das Weingut
Famille Perrin in seiner Wahl bestatigt. , Fiir mich
ist neben der guten Beratung wirklich wichtig,
dass sie uns vor, wahrend und nach dem Kauf
betreuen”, fahrt Pierre Perrin fort. ,Der Kunden-
dienst ist zu 50 % ausschlaggebend fiir unsere
Wahl, und deshalb zahlt Sidel zu unseren Part-
nern.”

Neue Losungen fiir groBere Flexibilitat

Perrin war der erste Kunde von Sidel, der den
Pick-&-Place-Kartonpacker Cermex FlexiPack
getestet hat. Das Perrin-Team arbeitete bereit-
willig und tatkraftig mit den Ingenieuren von
Sidel zusammen, um die Arbeitsweise der
Maschine und ihre Zuverlassigkeit zu optimieren.
Da die Bahnen und der Greiferkopf automatisch
verstellbar sind, lasst sich die Maschine in weni-
gen Minuten schnell und reibungslos umriisten.
Der Packer macht es auBerdem mdglich, neue
Formate direkt an der benutzerfreundlichen
Mensch-Maschine-Schnittstelle (HMI) zu erstel-
len, die den Benutzer Schritt flir Schritt durch den
Prozess fiihrt. Vor dem Flexipack befindet sich
ein Diviarm, der dafiir sorgt, dass die Flaschen
in der Zufiihrung gleichméBig auf die Bahnen
verteilt werden, damit die Etiketten nicht durch
StoBe beschadigt werden.

Mit der Wahl einer robotisierten, flexiblen
Losung fiir die Palettierung — eine Seltenheit
im Weinsektor — hat Perrin seine Innovations-
bereitschaft bewiesen. Der kompakte Palvite
4000 wird fast nur Gber die HMI gesteuert, vom
Formatwechsel, fir den der Kartonwender am
Zulauf des Palettierers nur einmal von Hand ver-
stellt werden muss, bis hin zur Erstellung neuer
Palettiermuster.

MaBarbeit

Eine neue Losung fiir bereits vorhandene Gebau-
de zu entwickeln, erfordert manchmal besondere
Fahigkeiten — und diese hat Sidel in seiner vier-
zigjahrigen Erfahrung im Wein- und Spirituosen-



I Abb. 2: Die Kombination des Pick-&-Place-Kar-
tonpackers Cermex Flexipack mit dem Diviarm
Verteiler und dem Palvite Palettierer bietet
maximale Flexibilitat.

sektor entwickelt. Bei diesem Projekt galt es,
eine individuelle Losung zu entwerfen, die der
Vielfalt und den Besonderheiten der Formate von
Perrin gerecht wird, und diese auf engem Raum
zu integrieren.

.Die Montage war kompliziert, weil das
Gebéude nicht fiir so groBe Produktionslinien
gedacht war. Wir mussten die Wénde zuriick-
setzen, damit die Anlagen hineinpassten”, sagt
Baptiste Andrieu, zustandiger technischer Koor-

dinator. ,Neben den baulichen Zwéngen muss-
ten wir auch ganz bestimmte Flaschen- und
Kartonformate beachten. Alle haben sich an
unsere Mdglichkeiten und unsere Bediirfnisse
angepasst, und heute funktioniert es gut. Alles
wurde beriicksichtigt.”

Von heutigen Spitzenleistungen zum
kiinftigen Erfolg

Durch die Modernisierung ist es gelungen, die
Produktion zu steigern und dabei den manuellen
Arbeitsaufwand zu verringern. Wo friiher bis zu
funf Mitarbeiter erforderlich waren, braucht das
neue End-of-Line-System nur noch zwei Techniker.
Gerade wahrend der Pandemie war dies unbezahl-
bar, denn Perrin konnte sich auf diese vollautoma-
tische Linie und auf die von Sidel integrierte Fern-
iiberwachung und -steuerung der Linie verlassen.
Sidel hat seine Losung fiir Perrin unter Bertick-
sichtigung eines gewissen Wachstumspotenzials
entwickelt und rechnet sowohl mit einem florie-
renden, hohen Exportgeschaft als auch mit einer
weiterhin langfristigen Zusammenarbeit mit
diesem in der Weinwirtschaft fiihrenden Partner.
«Wie alle Familienunternehmen sind wir loyal,
wenn wir mit Partnern zusammenarbeiten, die
Losungen anbieten”, fligt Pierre Perrin hinzu.
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I Abb. 3: Heute ermdglicht die End-of-Line-
L6sung einen AusstoB von 14.000 Flaschen pro
Stunde. Die Partnerschaft zwischen Sidel und Per-
rin begann vor 25 Jahren, als die Abfiillgeschwin-
digkeit noch bei 6.000 Flaschen pro Stunde lag.

.50 war es auch bei diesem Projekt, und genau
deshalb ist Sidel unser Partner. Mit dem Ergebnis
sind wir sehr zufrieden.”

Kontakt:

Team Tala

Chris Mortley

Tel.: +44 7581/061616
chris.mortley@teamtala.com
www.teamtala.com

Die GLUG 2023 ist der schweizer Treffpunkt fiir
Bier- und Getrankeproduzenten. Vom 2. bis 3.
Februar 2023 hat Bluhm Systeme eine Auswahl
an investitionssicheren Losungen fiir kleine,
mittlere und groBe Betriebe gezeigt. Beschrif-
tet werden nahezu alle Formen und Oberfla-
chen, wie Glas, Aluminium/Metalle, Kunststoff,
Holz oder Karton. Die Codierung findet auf
Behaltern Platz sowie auf Kronkorken, Plastik-
deckeln oder Banderolen. Bluhm Systeme inte-
griert sich mit Technik, Material und Software
nahtlos in bestehende Produktions-, Abfiill-
und Versandanlagen und ERP-Systeme. Dazu
zahlen groBe Anlagen mit hohen Geschwindig-
keiten oder besonderen Hygienevorkehrungen
ebenso wie kleinere Betriebe mit Basisanfor-
derungen. Auf Produkte und Verpackungen
aus Tetrapack oder Metalldeckeln druckt der
Linx 8900 bis zu drei Zeilen — in 24 Farben und
liberzeugt mit Wartungsintervallen von ca. 18
Monaten. Mit seiner schmalen Standflache
und der Méglichkeit zur Wandmontage findet
er auch in engen Produktionsumgebungen
Platz. Der Markoprint integra PP 108 Bicolor
kennzeichnet mit bis zu 108 mm Druckhdéhe.
Einzigartig ist die Bicolor-Variante, die zwei
Tintenfarben gleichzeitig verwendet: Schwarz
und Rot sowie Griin und Blau. Nicht saugfahi-
ge Oberflachen lassen sich mit UV-Tinte zuver-
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lassig bedrucken. Sie hartet innerhalb von
Millisekunden unter UV-Licht aus und liefert
so ein abriebfestes Druckergebnis — etwa auf
lackierten Oberflachen. Mit Druckgeschwin-
digkeiten von bis zu 150 m/min bei 300 dpi
bringt der integra PP RAZR Klarschriftinfor-
mationen, Codes und Grafiken berdurch-
schnittlich schnell auf variable Oberflachen

auf. Dabei ist eine Druckqualitat von bis zu
600 dpi moglich. Das Gerat verfligt iiber zwei
separate Disenkanale, die unabhéngig vonei-
nander angesteuert werden kénnen. Sollten
Diisen ausfallen, sorgt der zweite Kanal dafiir,
dass das Druckbild trotzdem streifenfrei und
gestochen scharf bleibt. Fiir die richtige Wahl
der Kennzeichnung speziell fiir die Getrankein-
dustrie bietet Bluhm Systeme einen Konfigura-
tor online an, der in drei Schritten den Weg zur
optimalen Lésung bereitet. Investitionssichere
Kennzeichnungen mit Tinte, Laser und Etiketten
sind ein wesentlicher Bestandteil der Industrie
4.0. Bluhm Systeme ist Komplett-Anbieter von
brancheniibergreifenden  Kennzeichnungslé-
sungen. Informationen wie MHD, Los- oder
Chargenkennzeichnung, Logistikinformationen
und sonstige Angaben werden auf Produkte
und Verpackungen direkt oder indirekt per
Tinte, Laser und Etikett aufgebracht. Vervoll-
standigt wird das Angebot durch Zubehor wie
Software, sowie verschiedene Finanzierungs-
maglichkeiten, Produktschulungen, ein groBes
Servicenetzwerk und eine 24-Stunden-Hotline.

Bluhm Systeme GmbH
Tel.: +49 2224/7708-0

info@bluhmsysteme.com
www.bluhmsysteme.com

LVT LEBENSMITTEL Industrie 1-2 2023 ¢ 19


https://urldefense.com/v3/__https:/u7061146.ct.sendgrid.net/ls/click?upn=4tNED-2FM8iDZJQyQ53jATUdFRXcOdT7amfrHzvkjo2S-2F2bcY9-2BT49j7j4eQIz6GSyaWPL-2BiLlh2VcSXlW8bR91bXxl1-2BXd7-2Bdvj3JNgmpT0gGbNFIEnDjKYS0kaQjngQammzO_vv9cGspQ8fI5CtB0pt28NmeT-2FjUplrDv4W32VWUQZd3GlmfVLOnsU4Cti2qDe-2F8781hZ98bHRZnbmzmm-2BA-2ByrMkpZC4Dpe8-2BZ2gtwE9pFvYukXWJ42GWkH9tBX7szXB9tktjsmQoKC-2BdlHrlCKp5Gf-2BHYvdtavTpeGAoolfXVE0WFgT-2BDf917aaYCJhSZge7Mj77FcoKQs7EmaRZFHYour-2F7pmg3BOwd9ARtxcvnr-2F2tTEtmZ7nBfgkGSQyHGdvlYpQVWIcsaVj2uDN-2BdiXbDk-2FC3-2BP7HNEtAjG8K-2FeEMxKPQS8NJ6RDHHaDMYCjpG1UqYxPmIBF-2F8m-2FeobfSlLCxA63yEXdFy-2FGs9yU39ptA38-3D__;!!N11eV2iwtfs!uUeNlKvP2BqfEDgNGcTxKoO5uy2FAV00RaVfvo0COj7-sBXf5UwLRonlP3kqmxMnp6iXJcJ09a9CFFHucd6vWSA$
https://urldefense.com/v3/__https:/u7061146.ct.sendgrid.net/ls/click?upn=4tNED-2FM8iDZJQyQ53jATUdFRXcOdT7amfrHzvkjo2S8ZKbcyzRt4VPtZuyuL3xpid3Afc5BCQtsVs44RhSqhUHk4ToGhqG0gjyKdECIPeej5YuHJhvbGM-2BHAvvY-2BJJ36qr7WpRxbUXl7pshSuvSjTpihrX5FdrjzZimuJ-2FGKFDa9IOY7D2yfFQ76fOABJNF0dBXQx1zh5Z3kzck1X0BZlA-3D-3Dkm1-_vv9cGspQ8fI5CtB0pt28NmeT-2FjUplrDv4W32VWUQZd3GlmfVLOnsU4Cti2qDe-2F8781hZ98bHRZnbmzmm-2BA-2ByrMkpZC4Dpe8-2BZ2gtwE9pFvYukXWJ42GWkH9tBX7szXB9tktjsmQoKC-2BdlHrlCKp5Gf-2BHYvdtavTpeGAoolfXVE0WFgT-2BDf917aaYCJhSZge7Mj77FcoKQs7EmaRZFHYoulVp7P13keiEBodPghOBPMZjJoWh-2F69aRaJIR9rGW1vw9eZfsn16TWWnnm8Hhqr4WKzDECyYWyEEAoljEiObmNzaotQv-2BPE-2FCZl3jbaNt96-2B-2Bafz050OaWpSv1F3gkNwJLKUuJ5uJvhYUhCBK4Fk-2BCQ-3D__;!!N11eV2iwtfs!uUeNlKvP2BqfEDgNGcTxKoO5uy2FAV00RaVfvo0COj7-sBXf5UwLRonlP3kqmxMnp6iXJcJ09a9CFFHuYWuXb6o$

